WORKSHOP

SALJPROCESSEN

35000 kr exklusive moms

Eventuella rese-/ boende-
kostnader f6r konsulten
tillkommer.

En modern séljprocess tar till vara
det som fortfarande fungerar och
adderar det nya som effektiviserar
processen. Under var workshop
kommer vi att tillsammans med
dig som forséljningschef ga
igenom hur er férsaljningsprocess
ser ut.

Vi tittar pa vilka milstolpar er
séljprocess bestar av och vad som
behdver hdnda i nasta steg for att
driva férséljningen framét. Ar det
olika stegen i er process statiska
eller dynamiska? Ar dessa steg
kopplade till aktiviteter som
kunden genomfor eller handlar det
om vad séljarna goér?

*Glém aldrig - det finns inte en
séljprocess som fungerar for alla!

Oliver Lopez
0767-836400

oliver.lopez@structsales.se
Oliver pa Linkedin

GOr Ionsammare affarer!

Hur ser er férséljningsprocess ut idag? Ar den modern och
anpassad till de férandringar som sker. Hur &@r sddant som
Social Selling och LinkedIn inkluderat i er process?
Framfoérallt - ar den anpassad till kunds képprocess?

Fa en méatbar och lattarbetad séljprocess péa plats!

For att forbli relevant som séljorganisation behdver vi forsta hur
kunder s6ker information, tar beslut och till slut kbper de produkter
och tjanster som vi séljer. Genom att analysera hur ni positionerar
foretaget och era tjanster utifran ett upplevt kundvarde kan vi hjélpa
er att effektivisera saljprocessen for att anpassa dessa till kundens
kopprocess och pa sé satt kunna paverka kundens beslut.

Detta far du

En tydlig och strukturerad process fér hur du med hjélp av din séljprocess moter
dina kunder i ratt skede med ratt budskap

En dynamisk process som &r direkt kopplad till aktiviteter som kunden behdver
genomfora for att affaren ska flyttas framat

En enkel men kraftfull metodik kring hur du jobbar med prospektering,
behovsanalys och avslut, allt i den tydligt definierad och dokumenterad process som
kan féras in i ditt CRM

En forséljiningsprocess som ar sammankopplad med marknadsféringen

En modern séljprocess som inkluderar nya angreppsatt som social selling och
vardeskapande som en naturlig del av processen

En process som fa nya séljare upp pa banan snabbare, samtidigt som
séljprocessen effektiviserar genom att tydlig diskvalificera affarer som inte kommer
att vara [bnsamma i langden

Traffsékra prognoser pa forsaljiningen

En sdljavdelning som jobbar med réatt saker och dar fler nar sin séljoudget
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